PAZARLAMA PROGRAMI

1.SINIF GUZ YARIYILI

DERSIN ADI

ATATURK ILKELERI VE INKILAP TARIHi |

BOLUM

PAZARLAMA

PROGRAM

PAZARLAMA

DERS
KATEGORISI

Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders

X

ON SARTLAR

SURE VE
Kredi

Haftalik D i
aftalik Ders Saati AKTS kred|

T U Kredi

2 0 2 1

DERSIN
AMACI

Bu derste Osmanli Devletinin yikilisi ve Turk istiklalinin
saglanmasi micadelesi ortaya konulacaktir.

OGRENME
CIKTILARI VE
YETERLIKLER

1 Tark Kurtulug Savasi'ni hazirlayan kosullari
degerlendirebilecektir

2 inkilap/devrim kavramini tanimlar. Islahat/reform,
hiklimet darbesi, ihtilal kavramlarindan farkini ortaya
koyar

3 Iimparatorlugun yonetsel, ekonomik, siyasal, toplumsal
kosullarini dinyadaki gelismelerle karsilastirir.

4 |. Dunya Savasi'nin ardindan yasanan gelismeleri, bu
gelismeler karsisinda Mustafa Kemal ve arkadaslarinin
tutumunu analiz eder

5 isgaller karsisinda Saray'in ve Istanbul hiikiimetlerinin
tutumunu degerlendirerek ihtilalin neden Anadolu'da
basladigi sorusuna ¢ok yonla yanitlar verir

6 Mustafa Kemal Pasa'nin Anadolu'ya ge¢gmesi ile Turk
halkinin direnis ¢abalarinin nasil birlestirildigi konusunda
siyasal, toplumsal ve psikolojik degerlendirmeler
yapabilecektir

7 Amasya Genelgesi'nin neden "ihtilal bildirisi" olarak
tanimlandigini degerlendirir. Erzurum ve Sivas
kongrelerinin Turk bagimsizlik savasi agisindan énemini
kavrar ve tartigir.

8 Ulusun kendi gelecegi hakkinda kendisinin karar
verecegi ilkesi ile istanbul Meclis-i Mebusan'inin
toplanma sirecini kargilastirir ve degerlendirir. Misak-
Milli'nin Turk devrimindeki yerini analiz edebilecektir.

DERSIN
IGERIG

inkilap ve benzeri kavramlar, Osmanli imparatorlugu'nun
yikihsini hazirlayan sebepler, I. Dinya Savasi, Turkiye
Cumbhuriyeti'nin  kurulmasini  hazirlayan  sebepler,
Mondros Mutarekesi ve sonrasinda Anadolu'nun isgali
Uzerine baslayan ulusal uyanig, Ataturk'in Kkisiligi ve
Samsun'a c¢ikig, Milli Muicadele'ye hazirik dénemi
(kongreler, T. B. M. M. 'nin aciligi) ve savaslar dénemi,
Saltanatin  kaldinimasi. Lozan Barnig Antlasmasi,
Cumbhuriyet'in ilani anlatilir ve kavratilir.




DERSIN ADI

BILGI VE ILETISIM TEKNOLOJISI Il

BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
.. Haftalik Ders Saati , ,
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
2 0 2 2
DERSIN Ogrencilerin Kelime Islemci, Hesap Tablosu ve
AMACI Sunum Uygulama programlari ile ilgili ileri seviye
bilgilere sahip olmalari.
Diger derslerle ilgili verilmig olan ddevleri, kelime
islemci ortaminda duzenler, sunum uygulamasi
haline getirir ve bunlari gergeklestirirken hesap
- X tablosu programindan yararlanir
OGRENME prog y
CIKTILARI VE
YETERLIKLER
KELIME ISLEM, Metin secenekleri kullanmak; Var olan karakter ya da
paragraf bigemlerini degistirmek, Bir sablondaki temel bigimlendirme
ve yerlestirme segeneklerini degistirmek; Metin agiklamalari eklemek
ya da ¢ikarmak
KELIME ISLEM, Bir belgede bdlimler olusturma; Dokimandaki bdlim
kesmelerini silmek; Coklu sttunlar olusturmak; Sutun genisligi ve
araligini degistirmek
KELIME ISLEM, Dipnot ve son notlari olugturmak yada silmek; Bir
belgeye sifre korumasi eklemek; Bir tablodaki hiicre birlestirme ya da
ayirma segeneklerini kullanmak
HESAP TABLOSU, Bir islem tablosundaki hiicre (g6ze) erimlerini
isimlendirmek; Kosullu bigimlendirme segenegini kullanmak; Sira /ya
DERSIN da sutiin basliklarini dondurmak; Bir hesap ¢izelgesine sifre korumasi
IQERIGI eklemek

HESAP TABLOSU, Gelismis sorguffiltreleme segenekleri kullanmak;
islem tablolari arasinda veri / grafik baglamak; Sablon olusturmak/
dizenlemek

HESAP TABLOSU, Tanimlanmig veri serileri i¢in grafik tirunu
degistirmek; iki boyutlu bir grafige bir gériintii eklemek, BUGUN,
GUN, AY, YIL gibi tarih ve zaman fonksiyonlari eklemek

HESAP TABLOSU, Matematiksel fonksiyonlar eklemek; istatistiksel
fonksiyonlar eklemek; mantiksal islevler kullanmak, Makrolari
Kullanmak

SUNUM UYGULAMASI Tasarimda Onemli Hususlar “Dinleyici sayisI,
oda blyukliga, oda 15191 etkilerinin sunum planina etkilerini anlamak.
(Mikrofon, projektdr gereksinimi, sunumun okunakli olmasi icin arka
plan renginin ayarlanmasi gibi)” ;

SUNUM UYGULAMASI Yeni sunum sablonunu 6zel arka plan




DERSIN ADI

TEMEL HUKUK

BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
SORE VE Ha_lf_tallk Ders Saati Kredi AKTS kredi
Kredi v
2 0 2 3
DERSIN Hukuk hakkinda genel bir bilgiye sahip olunmasini
AMACI saglamak. Daha sonra okutulacak hukuk derslerine bir
alt yapi olusturmak.
1 Toplumsal kurallarin varlik gerekgesinin daha iyi
kavranmasini saglar.
2 Hukuku tanimayi saglar
OGRENME 3 Hukukun uygulanmasinin égrenilmesini saglar.
CIKTILARIVE | 4 Hukuk Kurallarinin toplum hayatindaki éneminin
YETERLIKLER | anlasiimasini saglar.
5 Kisiler ve aile hukuk sistemini tanimlar
6 Hukukun temel kavramlari,hukukun sistemi hak
tanimi ve turlerinin 6grenilmesini saglar
Hukuk kavrami, sosyal dizen kurallari, hukukun
kaynaklari ve yasalarin uygulanmasi
Medeni hukukun genel hikimleri, daristiik kurall,
hakimin hukuk vyaratmasi ve hakimin takdir yetkisi
Gergek kigiler, hak ehliyeti —fiil ehliyeti, yerlesim yeri,
hisimlik, kisiligin sona ermesi Tuzel kisiler, dernekler ve
vakiflar
Tlzel Kkisiler, dernekler ve vakiflar Esya Uzerindeki
haklar, tagsinmaz mulkiyeti ve zilyetlik
Tasinmaz mulkiyeti, kat mulkiyeti ve irtifaklar
Borg iligkisi, s6zlesmelerden dogan borglar, haksiz fiilden
dogan borglar, sebepsiz zenginlesmeden dodan borglar,
DERS[N borglarin yerine getirilmesi ve borglarin sona ermesi
ICERIGI Anayasa hukuku, devletin yapisi ve 6zellikleri ve devletin

fonksiyonel organlari

Temel hak ve ozgurlikler, Anayasa Mahkemesi ve
davalar

idare ve idari yargilama hukuku, kamu hizmeti ve kamu
gucu, merkezden ydnetim ve yerinden yonetim

Memur ve calisma dizeni, idare mahkemesi, idari
davalar, iptal davasi, tam vyargl davasi, idari
sbzlesmelerden dogan davalar, olagan yasa yollari ve
olaganustl yasa yollari

Su¢ ve cezalarin normatif yapisi,
unsurlari

Cezalar, glvenlik tedbirleri, dava ve cezalarin sona
ermesi

su¢ kavrami ve




DERSIN ADI TURK DiLi 1
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE ek e ead Kredi AKTS kredi
- T U
Kredi
2 0 1 1
) Yiksek 6grenimini tamamlamis olan her gence, ana
DERSIN dilinin  yapisi ve igleyis 0Ozelliklerini geregince
AMACI kavratabilmek; Turkceyi dogru ve guzel kullanabilme
yetenegdi kazandirabilmektir.
OGRENME 1. Tl'ljrkgen"in.yapl ve jsleyig Ozelliklerini kavrar.
2. Dil ve duslince baglantisi agisindan, yazil ve
CIKTILARI VE g o s
i sOzlu ifade vasitasi olarak Turkgeyi dogru kullanir.
YETERLIKLER " . L A
3. Turkgenin tarihi gelisim asamalarini 6grenir.
Tarkgenin yapi ve igleyis dzellikleri
Dil ve duslnce baglantisi agisindan, yazili ve s6zli ifade
vasitasi olarak Turkceyi dogru kullanma
DERSIN ?}rtgen!n tarih.i.gellli.iilm .agamalarll |
ICERIGI urkcenin ses 6zellikleri ve ses olaylari

So6zclk tirleri ve bunlara ait kurallar

Cumleyi meydana getiren 6geler ve bunlara ait kurallar
Noktalama ve yazim kurallari

Standart Turkgenin kurallari




DERSIN ADI INGILIiZCE |
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE aftaik Ders Saat Kredi AKTS kredi
- T U
Kredi
2 0 2 2
; Ogrencilerin  temel dilbilgisi  kurallarini  8grenerek
DERSIN P o
Ingilizce'yi dogru ve anlamli kullanmalarini ve Ingilizce
AMACI o S
okuma, yazma, konusma bilgisi edinmelerini saglamaktir.
1 Dinleme becerisi dogrultusunda kelimeleri fark
eder, onlara agina olmaya baslar, yavas ve anlasilir
= X konusuldugunda konusulanlari anlar.
OGRENME R .
CIKTILARIVE | {o o e anar oo e KO
YETERLIKLER 3 Konusma becerisi dogrultusunda basit ciimlelerle
kendini tanitir, soru sorar ve cevap verir.
4 Yazma becerisi dogrultusunda basit ctimlelerle
kisisel bilgi, paragraf, kisa metin yazar.
Tanisma, Meslekler, Alfabe, Heceleme, Tekil ve ¢ogul
isimler, Thi§/that/these/those, __Sayllar,Slra sayllari, Kisi
) zamirleri, lyelik sifatlari, Ulkeler, Uluslar, Diller,
DERS[N Aml/is/are, Soru kelimeleri, Saatler, Gulnler, Tarihler,
ICERIGI Gunlik yasam aktiviteleri, Genis zaman, Baglaclar, Bos

zaman aktiviteleri, Like+ing, Would you like...?, Aile
Uyeleri, Have/has got, Yer adlar, There is/are,
Prepositions, Yol tarifi, Mobilyalar, Evin bdlimleri,
Simdiki zaman, Aylar,Yillar, Tarihler, Can/can't




DERSIN ADI EKONOMI
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati

SURE VE ek e ead Kredi AKTS kredi

- T U
Kredi

3 0 3 3

; Bu dersle 6grencinin giris dizeyinde mikro ve piyasa
DERSIN Ve o .
AMACI ekonomisi bllgl!erlnl yermek ve ggs!tll .elfonom.lk

yaklagimlari analiz edebilecek yeteneklerini gelistirmektir.
1. Ekonominin Temel Ozelliklerini Kavramak

. 2. Tuketici ve Uretici Davraniglarini Analiz Etmek
OGRENME 3. Piyasa Dengesindeki Degismeleri Analiz Etmek
CIKTILARI VE 4. Piyasa Yapisina lliskin Farkhhklari Ayirt Etmek
YETERLIKLER

) Ekonominin Temel Ozelliklerini Kavramak ,Tiketici ve
DERSIN Uretici Davraniglarini Analiz Etmek, Piyasa Dengesindeki
ICERIGI Degismeleri Analiz Etmek, Piyasa Yapisina lligkin

Farkhhklar Ayirt Etmek




DERSIN

ILETiSIM
ADI
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE ek e sad Kredi AKTS kredi
- T U
Kredi
2 0 2 2
; Bu ders ile ddrenciye, s6zll, sbdzsliz, yazili, bigimsel,
DERSIN iy R e
bicimsel olmayan ve 6rgit ici ile digI arasinda iletisim
AMACI N
kurma yeterlikleri kazandirilacaktir.
1. lletigsimin kavraminin genel 6zelliklerini
aciklayabilme.
2. lletisimin unsurlarini kavrayabilme.
3. Sozlu iletisimin niteliklerini tartisabilme.
4. Sozsiz iletisimin dzelliklerini ve tarlerini
o kavrayabilme, bunlar tzerinde tartisabilme.
OGRENME 5. Yazili iletisimin temel niteliklerini tartisabilme.
CIKTILARI VE 6. lletisim engellerini 6grenebilme, bu engelleri
YETERLIKLER asma yollarini ve tedbirlerini tartigsabilme.
; iletisim kavrami, lletisimin unsurlari, Sézli iletisim,
DERSIN AT S
ICERIGI Sozsuz iletisim kurmak, Yazil iletisim kurmak,

Bicimsel (Formal) iletisim__ kurmak, Bigimsel olmayan
(Informal) lletisim kurmak, Orgut digi iletisim kurmak




DERSIN ADI ISLETME YONETIMI -I
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE ek e ead Kredi AKTS kredi
- T U
Kredi
3 0 3 3
DERSIN isletme kurma ve isletmeyi gelistirme islemleri ile ilgili
AMACI yeterlikleri kazandirmak.
OGRENME 1. Genel ekqnomlk verileri yorumlamak. .
2. Isletmelerin amaglari ve sorumluluklarini bilmek.
CIKTILARI VE " : o o
i 3. Isletmelerin kurulusu hakkinda bilgi sahibi olmak.
YETERLIKLER " . ,
4. lIsletme acip yonetebilmek.
!gletmecilik Kavram ve Tanimlari
Isletme Biliminin Tarihsel Gelisimi
Ekonomik Birim Olarak Isletme
Isletmelerin Amaclari ve Sorumluluklari
) Isletme Cesitleri
DERSIN Isletmelerin Hukuksal Yapisi
ICERIGI Isletmenin Kurulus Calismalari

isletmelerde Bliyiikliik ve Kapasite

isletmenin Kurulus Yeri Secimi

isletmelerde Birlesme ve Isbirligi Cesitleri

isletmenin Kapasitesini Belirlemek, Toplam Yatirim
Maliyetini Belirlemek, Finansman Saglamak




DERSIN ADI MATEMATIK
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
2 0 2 3
DERSIN Ogrenciye, meslegi icin gerekli olan matematik bilgi ve
AMACI becerilerini isine uygulayabilme yeterligi kazandirmak
1 Say! sistemlerini tanir ve dort islem yapar
2 Uslu ve kokla sayl kavramini anlar ve
uygulamalar yapar
3 Denklem ve esitsizlikler kavramini tanir ve
X uygulamalar yapar
OGRENME . . s
GIKTILARI VE 3ygu|a;:g;s}|/3:;r;rve fonksiyon gesitlerini tanir ve
YETERLIKLER 5 Matematik bilgilerini sonuca ulagma ve diger
amaglarla kullanabilir
6 Pratik diistinme ve hizli karar verme yetisini
gelistirir
7 Alaniyla ilgili temel problemleri standart
matematiksel teknikler kullanarak ¢dzer
Klmeler , Sayilar ve dort islem ,Usl sayilar,kokli
sayllar ,0Ozdeglikler ve carpanlara ayirma , Oran ve
DERSIN oranti kavramlari ve uygulamalari ,Denklemler ve
ICERIGI esitsizlikler , Fonksiyonlarda temel islemler

Fonksiyon cesitleri, Parabol ve grafigi ,Pargali dogrusal
fonksiyon ve grafigi , Mutlak deger fonksiyonu ve
grafigi ,Ustel fonksiyonlar ,Logaritma




DERSIN ADI

PAZARLAMA ILKELERI I

BOLUM

PAZARLAMA

PROGRAM

PAZARLAMA

DERS
KATEGORISI

Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders

X

ON SARTLAR

SURE VE
Kredi

Haftalik Ders Saati

Kredi AKTS kredi

T u

2 1 2,50 4

DERSIN
AMACI

Ogrencinin, igletmenin mevcut pazarlama anlayigini
analiz ederek, pazarlama anlayisi belirleyebilmesini,
faaliyet gosterdigi sektdr ve hedef pazarina gore
pazarlama cevresini analiz edebilmesini, isletmenin
kontrol edemeyecegi degiskenleri belirleyebilmesini,
pazar  bolimlerini  degerlendirebilmesine,  uygun
boélimlerin  hedef pazar olarak saptanmasina katki
saglayabilmesini, drinin  farklilastirlmasina ve
konumlandiriimasina, katkida bulunabilmesini, Urin
yasam doénemlerini saptayarak satis artirici tedbirler
alabilmesini, pazar yapisi, rekabet durumu ve isletme
amaglarina gore, fiyatin belilenmesine ve ydnetimine
yardimci olabilmesini, hedef pazara goére tutundurma
karmasinin olusmasina yardimci olabilmesini, pazarlama
kanallarini belirleyebilmesini, kanal tasariminin
yapilmasini ve en uygun kanal sisteminin se¢imine katki
saglayabilmesini amaclamaktadir.

OGRENME
CIKTILARI VE
YETERLIKLER

1 Pazarlama konusunu ve kapsamini égrenir.

2 Pazarlama stratejisini kavrar

3 Tlketici pazarlari ve tiketici davraniglarini 6grenir
4 Pazar bdlimleme ve pazar bolimleme
stratejilerini 6grenir.

5 Urtin ve Grtnlerle ilgili gesitli stratejik kararlar
kavrar.

DERSIN
ICERIGI

Pazarlama llkeleri | dersinin amaci ve dersle ilgili temel
kaynaklar, Pazarlamaya giris, pazarlama kavraminin
tanimi, pazarlama anlayiginin (yaklagimlarinin) gelisimi.
Pazarlama yonetimi kavrami. Pazarlama yonetimi ve
cevre ile iligkisi.

Stratejik pazarlama slreci ve planlama ve stratejik
planlama kavramlari.  Pazarlama planlamasi sireci ve
rekabetci pazarlama stratejileri.  Pazarlama kararlariyla
ilgili mikro cevre faktorleri ,Pazarlama bilgi sistemi;
Pazarlama arastirmasi ve pazarlama arastirmasi sireci.
Pazar kavrami ve tlketici pazarinin 6zellikleri, tuketici
pazarini etkileyen faktorle. ,Pazar bélimlendirme ve
konumlandirma, Uluslararasi pazarlama,Endustriyel
pazar ve Ozellikleri.




DERSIN ADI DAVRANIS BILIMLERI
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE aTal ere U Kredi AKTS kredi
Kredi
2 0 2 2

; Ogrencinin, davranis bilimleri igerisinde yer alan konulari
DERSIN o . o e T :
AMACI ogrenmesini ve I.<end|.|I<.a diger kisilerin davraniglarina etki

eden faktorleri bilmesini saglamaktir.
1 Davranig bilimleri hakkinda bilgi sahibi olmak

o 2 Davranigi etkileyen faktorleri saptamak
OGRENME 3 Sosyal iligkileri analiz edebilmek
CIKTILARIVE | 4 Sosyal kurumlari 6grenmek
YETERLIKLER | 5 Motivasyon kuramlarini bilmek

) Davranis Bilimlerini Tanima;Kultlir ve Kultlrel Degdisme;
DERSIN Sosyal Etki ve Uyma Davranigl; Sosyal Yapi ve Sosyal
ICERIGI lligkiler; Sosyal Kurumlar; Ogrenme ; Algillama ; Sosyal

Gruplar;Kisilik ve Benlik; Tutumlar ve Onyargi; Uyum
Sorunlari ve Savunma Mekanizmalari ; Motivasyon




DERSIN ADI HALKLA ILISKILER
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE aTa e Uaa ! Kredi AKTS kredi
Kredi
2 0 2 2
Ogrencinin kurumsal paydaslarla dogru iligkiler kurup
) gelistirmek, mevcut olani korumak amaciyla yurdtilen
DERSIN planh, stratejik ve slrekli iletisimi gerektiren faaliyetleri
AMACI kapsayan halkla iligkilere bitlinsel bir perspektiften
bakmasini  sadlayip, halkla iliskiler kampanyalari
dizenleyebilecek duruma getirmektir
OGRENME ; :a:t:a |:|§tl:er ekalanlarmdela bilgi"sahilbi olur
CIKTILARI VE alkla iliskiler kampanyalari diizenler

YETERLIKLER

3 Kurumsal imaji yonetir

DERSIN
ICERIGI

Halkla iliskilerin Kavramsal Cergevesi ve Halkla lligkilere
Yakin Diger Kavramlar; Yonetsel Agidan Halkla iliskilerle
flintili Alanlar ve Halkla iliskilerin Tarihsel Gelisimi; Halkla
liskilerde Temel ilkeler, Halkla lliskiler Uzmanlarinin
Nitelikleri ve Halkla iligkilerin Orgiit icindeki Yeri; Halkla
lliskilerde letisim ve Kamuoyu; Halkla iligkilerde
Arastirma; Halkla iligkilerde Kampanya Siireci; Halkla
liskilerde Medya lligkileri; Halkla lliskiler Ortam ve
Araclari; Kurum ici Halkla lligskiler; Pazarlama Amagli
Halkla lliskiler ve Sponsorluk; Kurumsal itibar Yénetimi;
Halkla iliskilerde Kriz Yénetimi; Halkla lliskilerde Etkinlik
Yoénetimi.




DERSIN ADI

PROJE YONETIMi

BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Sec¢meli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
.. Haftalik Ders Saati ) )
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
2 0 2 2
) Proje kapsamindaki is sureglerinin degerlendiriimesi,
DERSIN planlanmasi, raporlanmasi ve
AMACI uygulamanin izlenmesi konularinda gerekli bilgi ve
ydntemlerin kazandiriimasidir.
OGRENME 1. Proje ve proje ybngti[ni .kavramlarml tanimlar.
2. Proje yasam dongusund aciklar.
CIKTILARI VE 3 Proievi viriitiir ve vénlendiri
YETERLIKLER | o [ ojéy! yuruturve yoniendinir. -
4. Proje cizelgelemesini gerceklestirir.
5. Proje raporu hazirlayabilir ve sunabilir.
Proje ve proje yonetimi kavrami , Proje yasam dongUsu
Proje yonetiminde basar faktorleri
Proje yonetiminde organizasyonel yapi ve siregler
Proje liderinin belirlenmesi
Proje ekibinin belirlenmesi ve yonetimi
Proje taslagi ve hazirlanmasi
Proje Is Akisini Planlama, Bitgeleme ve Kaynak
; Planlama
DERS[N Proje Planlama Yoéntemleri (PERT, CPM, GANNT
ICERIGI
Semasi)
Proje Planlama Yoéntemleri (PERT, CPM, GANNT
Semasi)

Proje Taslaginin Tamamlanmasi, Uygulama ve izleme,
Kesin Hesap
(Raporlama)
Proje Taslaginin Tamamlanmasi, Uygulama ve izleme,
Kesin Hesap
(Raporlama)




1. SINIF BAHAR YARIYILI

DERSIN ADI ATATURK ILKELERI VE INKILAP TARIHI Il
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Sec¢meli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
SORE VE Haftalik Ders Saati Kredi AKTS kredi
- T U
Kredi
2 0 2 1
DERSIN Bu derste Tlrk devriminin ve Atatlrk¢li disincenin
AMACI entelektlel unsurlarini verecektir
1 Kurtulug Savasi'nin verildigi cephelerdeki durumu
siyasal ve askeri agidan degerlendirebilecektir.
2 Cephelerdeki askeri basarilar ve bunlarin
etkenlerini érnekler
3 Askeri basarilarin siyasal zemine nasil tasindigini
sonuglari ile degerlendirir
4 Mondros Mutarekesi ile Mudanya Mutarekesini
¢ok yonla olarak karsilastirir
5 Atatlrk'an Turkiye Cumhuriyeti Devleti'ni gagdas
OGRENME uygarlik dizeyine ulagtirmak icin yaptigi siyasal, sosyal,
ekonomik, hukuk, egitim ve kultir alanlarindaki
$IIEI§I'1I-E"I_?Q:T(IIYEER atihmlarinin dnemini anlayabilirler.
6 Ataturk'in izledigi bagimsiz ve onurlu dig
politikanin dnemini kavrayip ayni dusince ve
davraniglara sahip olurlar. Atatirk'in yurtta barig
dinyada baris ilkesiyle, baris ve istikrari koruma ve
surdurme bilinci kazanabilirler
7 Atatiirk ilkelerinin anlami, 5nemi ve hedeflerini
kavrayip benimseyerek, bu ilkelerin yurekten savunucusu
olma bilincine sahip olabilirler
8 Bu konularla ilgili gesitli yazili ve gorsel kaynak,
materyal ve dokimanlari tanima, kullanma ve uygulama
becerileri kazanabilirler
DERSIN Aj[.atiljrk Devrimleri ve Ate.atiljrkgij Dustnce sistemi ile
ICERIGI Turkiye Cumhuriyeti Tarihi hakkinda dogru bilgiler

vermek, Turk gencligini Atatirk¢i Duaslince Sistemi
dogrultusunda yetistirmek.




DERSIN ADI

BILGI VE ILETISIM TEKNOLOJISI Il

BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISi X
ON SARTLAR
.. Haftalik Ders Saati , ,
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
2 0 2 2
DERSIN Ogrencilerin Kelime Islemci, Hesap Tablosu ve
AMACI Sunum Uygulama programlari ile ilgili ileri seviye
bilgilere sahip olmalari.
Diger derslerle ilgili verilmig olan ddevleri, kelime
islemci ortaminda duzenler, sunum uygulamasi
haline getirir ve bunlari gergeklestirirken hesap
tablosu programindan yararlanir
OGRENME
CIKTILARI VE
YETERLIKLER
KELIME ISLEM, Metin secenekleri kullanmak; Var olan karakter ya da
paragraf bigemlerini degistirmek, Bir sablondaki temel bigimlendirme
ve yerlestirme segeneklerini degistirmek; Metin agiklamalari eklemek
ya da gikarmak
KELIME ISLEM, Bir belgede bélimler olusturma; Dokimandaki bdlim
kesmelerini silmek; Coklu sttunlar olusturmak; Sutun genisligi ve
araligini degistirmek
KELIME ISLEM, Dipnot ve son notlari olugturmak yada silmek; Bir
belgeye sifre korumasi eklemek; Bir tablodaki hiicre birlestirme ya da
ayirma segeneklerini kullanmak
HESAP TABLOSU, Bir islem tablosundaki hiicre (g6ze) erimlerini
isimlendirmek; Kosullu bigimlendirme segenegini kullanmak; Sira /ya
DERSIN da sutiin basliklarini dondurmak; Bir hesap ¢izelgesine sifre korumasi
|QER|G| eklemek

HESAP TABLOSU, Gelismis sorguf/filtreleme segenekleri kullanmak;
islem tablolari arasinda veri / grafik baglamak; Sablon olusturmak/
dizenlemek

HESAP TABLOSU, Tanimlanmig veri serileri i¢in grafik tirunu
degistirmek; iki boyutlu bir grafige bir gériintii eklemek, BUGUN,
GUN, AY, YIL gibi tarih ve zaman fonksiyonlari eklemek

HESAP TABLOSU, Matematiksel fonksiyonlar eklemek; istatistiksel
fonksiyonlar eklemek; mantiksal islevler kullanmak, Makrolari
Kullanmak

SUNUM UYGULAMASI Tasarimda Onemli Hususlar “Dinleyici sayisi,
oda blyukliga, oda 15181 etkilerinin sunum planina etkilerini anlamak.
(Mikrofon, projektdr gereksinimi, sunumun okunakli olmasi icin arka
plan renginin ayarlanmasi gibi)” ;

SUNUM UYGULAMASI Yeni sunum sablonunu 6zel arka plan etkileri,




DERSIN ADI TURK DiLi I
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE e e o Kredi AKTS kredi
- T U
Kredi
2 0 1 1
) Yiksek 6grenimini tamamlamis olan her gence, ana
DERSIN dilinin  yapisi ve igleyis 0Ozelliklerini geregince
AMACI kavratabilmek; Turkceyi dogru ve guzel kullanabilme
yetenegdi kazandirabilmektir.
1. Turkgenin kurallarina uygun olarak konusur ve
yazar.
2. Yazili anlatim tirlerini bilir ve bu tlirlerde konusur
ve yazar.
3. So6zIG anlatim turlerini bilir ve bu turlere uygun
o olarak konusabilir.
OGRENME 4. Standart Turkce kurallarini bilir ve bunlara uygun
CIKTILARI VE Turkgeyi kullanir.
YETERLIKLER 5. Topluluk 6ninde kurallarina uygun konusabilir.
6. Kurallarina uygun bilimsel yazilar yazabilir.
Kompozisyon Bilgileri
Kompozisyon Yazimi
Anlatim Bigimleri
; Anlatim Bozukluklari
DERSIN NN
ICERIGI Yazili Anlatim Tarleri

Anlati Yazilan

Siir Tarleri

Yazigmalar

Sozlu anlatim ozellikleri ve turleri
Bilimsel Yazilari Hazirlama teknikleri




DERSIN ADI INGILIZCE Il
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE aftalik Ders Saatl Kredi AKTS kredi
- T U
Kredi
2 0 2 2
; Ogrencilerin  temel dilbilgisi  kurallarini  8grenerek
DERSIN A A
Ingilizce'yi dogru ve anlamli kullanmalarini ve Ingilizce
AMACI R P
okuma, yazma, konusma bilgisi edinmelerini saglamaktir.
1 Dinleme becerisi dogrultusunda kelimeleri fark
eder, onlara agina olmaya baslar, yavas ve anlasilir
o konusuldugunda konusulanlari anlar.
OGRENME 2 Okuma becerisi dogrultusunda basit ve kolay
CIKTILARI VE | kelimeleri ve cimleleri anlar.
YETERLIKLER | 3 Konusma becerisi dogrultusunda basit ciimlelerle
kendini tanitir, soru sorar ve cevap verir.
4 Yazma becerisi dogrultusunda basit ciimlelerle
kisisel bilgi, paragraf, kisa metin yazar.
Prepositions of time, Kibar ricalar, Meslekler, Genis
zaman ve simdiki zaman, Gidilecek yerler ve aktiviteler,
Gegmig zaman, Plan yapmak, Okul dersleri, Vicudun
DERSIN bolumleri, lla¢ satin almak, Hastaliklar, llaglar, Seyahat,
ICERIGI Going to, Ardillik, Yiyecekler, Sayilabilen sayllamayan
isimler, Miktarlar, Menl, Restoran, Giysiler, Sifatlar,

Postahane, Have to, Telefon konusmasi, Hava durumu,
Karsilastirmalar, Pusula__ yonleri, Cografi
Ozellikler,Paragraf planlama, Olgtiler, GUnlUk igler




DERSIN ADI

ISLETME YONETIMI -lI

BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik D [
SURE VE aftalik Ders Saat Kredi AKTS kredi
- T u
Kredi
3 0 3 4
DERSIN isletme yénetimi, lretim, pazarlama ve mali isler ile ilgili
AMACI bilgi ve beceriler kazandirmak.
OGRENME 1. Yonetim islevlerini ygrine getirmek
2. Insan kaynaklarini ydnetmek
CIKTILARI VE A
i 3. Uretim slrecini ydnetmek
YETERLIKLER . L
4. Pazarlama faaliyetlerini yonetmek
5. Isletmenin mali yapisini yonetmek
!gletme Yonetiminin Temel Kavramlari
Isletme Biliminin Diger Bilim Dallari ile lligkisi
i_gletmelerin Siniflandinimasi
Isletme Fonksiyonlari-Yonetim
PRSI i Fonhonn s
ICERIGI sletme Fonksiyonla

isletme Fonksiyonlari-Finans

isletme Fonksiyonlari-insan Kaynaklari
isletme Fonksiyonlari-Halkla iligkiler

isletme Fonksiyonlari-Arastirma ve Gelistirme
isletme Yonetiminde Karar Verme Siireci




DERSIN ADI

PAZARLAMA ILKELERI II

BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
. Haftalik Ders Saati , .
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
2 1 2,50 5
Ogrencinin, igletmenin mevcut pazarlama anlayigini
analiz ederek, pazarlama anlayisi belirleyebilmesini,
faaliyet gosterdigi sektor ve hedef pazarina gore fiyatin
belirenmesine ve ydnetimine yardimci olabilmesini,
DERSIN hedef pazara goére tutundurma karmasinin olugsmasina
AMACI yardimci olabilmesini, pazarlama kanallarini
belirleyebilmesini, kanal tasariminin yapilmasini ve en
uygun kanal sisteminin secimine katki saglayabilmesini,
stratejik pazarlama planlamasi yapmasina ve isletmenin
toplumsal sorumlulugunu yerine getirmesine yardimci
olmayi amaclamaktadir.
1 Fiyatlama stratejilerinin olusumuna katki
saglamak
2 Tutundurma stratejilerinin geligsimine katki
2 saglamak
8Icl;($FL'\L“{R"IEVE 3 Dagitim kanal stratejilerinin gelisimine katki
i saglamak
YETERLIKLER 4 Aracilarla iliski gelistirmek
5 Stratejik alternatifler Gretmek
6 Pazarlama Kontrollini Saglamak
7 Isletmenin Sosyal Sorumluluk Cabalarini
Geligtirmek yeterlikleri kazandirnlacaktir
Fiyatin  belilenmesine  yardimci  olmak, Fiyatin
uyarlanmasini saglamak, Nihai fiyatta ayarlama yapmak,
DERSIN lletisim ve tutundurma cabalari, Reklam ve Satis Tesvik,
ICERIGI Halkla iligskiler, Dogrudan Pazarlama, Kisisel Satis ve

Tarleri, Satis Yonetimi, Ginlik Hayatta Dagitim,
Dagitimin Amaclarn, Dagitim Kanallari, Dagitim Kanal
Tarleri, Dagitim Kanali Alternatifleri, Dagitim Kanalinda
iliskiler




DERSIN ADI

PAZARLAMA ILETISIM TEKNIKLERI

BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE ek e sad Kredi AKTS kredi
- T U
Kredi
3 0 3 4

DERSIN Ogrenciye pazarlama iletigimi ile ilgili bilgi ve beceriler
AMACI kazandirmak.
OGRENME 1. Halkla iligkiler faaliyetlerine katki saglar.

2. Sponsorluk ¢alismalarina katkida bulunur.
CIKTILARI VE . . N

i 3. Reklam faaliyetlerine katki saglar.

YETERLIKLER o . : o

4. Satig gelistirme faaliyetlerine katki saglar.

5. Dogrudan satis faaliyetlerine katkida bulunur.

lletisim , Pazarlama lletisimi , Pazarlama lletisiminde

) Temel Yaklagimlar,Butinlesik Pazarlama lletigimi

DERSIN Halkla lliskiler , Reklam  Kisisel Satis
ICERIGI Sponsorluk ,Satis Promosyon , Dogrudan Pazarlama

!Iigki Pazarlamasi ile Pazarlama iletisimj Arasindaki
lliski ,lligki Pazarlamasi ile Pazarlama lletisimi
Arasindaki lligki




DERSIN ADI ISTATISTIK
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR

N Haftalik Ders Saati , ,
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi

3 0 3 3
DERSIN istatistigin  temel kavramlarini  dgretmek, verilerin
AMACI kullanima sunulmasi ve O6zetlenerek yorumlanmasini
ogretmektir.

1 Ogrenci; istatistigin temel kavramlarini, verilerin
kullanima sunulmasi ve 6zetlenerek yorumlanmasini
ogrenir.

2 istatistik yontemlerinin yerini
kavrayabilme,degisken ve degiskenlik konusunu
kavrama.
OGRENME 3 Degisken turlerinin kavranmasi, verilerin
CIKTILARI VE ozetlenmesine iliskin grafik yontemlerin kavranmasi.
YETERLIKLER 4 Istatistik dlgllerin tanim elde edilme ve
yorumlanmasi
5 Olasilik kavrami ve kurallarinin kavranmasi ve
verilen problemleri c6zme becerisi kazandiriimasi
6 Deney yolu ile teorik bilgileri uygulamaya
dokebilme. Grup caligmasi yapabilme.
7 Belli kurallara uygun olarak caligabilme.
DERSIN istatistigin tarihsel gelisimi, istatistigin tanimi ve énemi,
iQERiGi temel kavramlar, verilerin toplanmasi, verilerin sunumu

ve yorumlanmasi, merkezi egilim oélguleri, dagilis dlgileri,
basiklik ve carpiklik katsayilari, kutu grafigi.




DERSIN ADI PAZARLAMA MEVZUATI
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
.. Haftalik Ders Saati , ,
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
3 0 3 2
Ogrencinin, sektér ve Urinin o6zelliklerine gore satis
faaliyetlerine iligkin kanun, yénetmelik vb.
) arastirabilmesini; mevzuata gore satisla ilgili belgelerin
DERSIN uygunlugunu kontrol edebilmesini,
AMACI sektdor ve uUrunun Ozelliklerine gore satis personelini
mevzuat hakkinda egitebilmesini; mevzuata
gore satis faaliyetlerinin uygunlugunu takip edebilmesini
saglamaktir.
1. Pazarlama mevzuatina hakim olur.
2. Pazarlama mevzuatina uygun davranma yeterlikleri
OGRENME kazandirir. )
3. Pazarlama mevzuatini sektére uygular.
CIKTILARI VE 4 Satis faalivetlerine iliskin k snetmelikleri
YETERLIKLER | 4 Satis faaliyetlerine iliskin kanun ve yonetmelikleri
arastirir.
5. Mevzuata gdre satis faaliyetlerini takip eder.
Hukuka iliskin Temel Kavramlar ,Pazarlama ile ilgili Yasa
ve Yonetmelikler ,Tuketicinin Korunmasi: Tuketicinin
korunmasi hakkinda Kanun ,Saticinin Hukuki Hak ve
) Sorumluluklari, Tuketicinin Hak ve Sorumluluklarn
DERS[N Rekabetin Korunmasi Hakkinda Kanun ,Fikir ve Sanat
ICERIGI Eserleri Kanunu

Gidalarin Uretimi Tiketimi ve Denetlenmesine Dair
Kanun,Uriinlere iliskin Teknik Mevzuatin Hazirlanmasina
Dair Kanun ,Markalarin Korunmasi Hakkindaki Kanun
,Endustriyel Tasarimlarin Korunmasi Hakkindaki Kanun
,Yasanmig Tuketici Sorunlari ,Ornek Olay Calismalari




DERSIN ADI MESLEK ETIGI
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik D i
SURE VE aftalik Ders Saat Kredi AKTS kredi
- T U
Kredi
2 0 2 2
DERSIN Bu derste meslek etigi ile ilgili yeterliklerinin
AMACI kazandiriimasi amaglanmaktadir.
5 1 Etik ve ahlak kavramlarini inceler
OGRENME 2 Etik sistemlerini inceler
CIKTILARIVE | 3 Ahlak olusumunda rol oynayan faktérleri bilir
YETERLIKLER | 4 Sosyal Sorumluluklarinin farkindadir
5 Mesleki etik ilkelerine uyar

) Etik ve ahlak kavramlarini incelemek,Etik sistemlerini
DERSIN incelemek,Ahlakin olusumunda rol oynayan faktorleri
ICERIGI incelemek,Meslek etigini incelemek,Mesleki yozlasma ve

meslek hayatinda etik disi davraniglarin sonuglarini
incelemek, Sosyal sorumluluk kavramini incelemek




DERSIN ADI SOSYAL SORUMLULUK PROJESI
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE ek e sad Kredi AKTS kredi
- T U
Kredi
0 2 2 2
) Bu dersin amaci dgrencilerin etik davranis ¢ergevesinde
DERSIN bir sosyal sorumluluk projesi
AMACI hazirlama ve yonetmeye iliskin temel yetileri
kazanmasini saglamaktir.
1. Sosyal Sorumluluk proje yonetimine iligkin arag ve
tekniklerin ¢ikarilabilmesi ve uygulanmasi.
o 2. Detayli bir sosyal sorumluluk proje plani
OGRENME hazirlanabilmesi.
CIKTILARIVE | 3. Sosyal sorumluluk proje sunumu organize
YETERLIKLER | edilebilmesi
4. Bir sosyal sorumluluk projesinin negatif ve pozitif
ciktilarinin degerlendirilebilmesi.
Sosyal Sorumluluk Oryantasyon dersi
Gergeklestirilmis  Sosyal =~ Sorumluluk  Projelerinden
Ornekler
Sosyal Sorumluluk Proje Ekiplerinin Olusturulmasi
Sosyal Sorumluluk Proje Taslaklari
Sosyal Sorumluluk Proje Taslaklari _
) Sosyal  Sorumluluk  Projelerinde Is  Akislarinin
DERSIN Degerlendirilmesi _
ICERIGI Sosyal  Sorumluluk  Projelerinde Is  Akislarinin
Degerlendirilmesi _
Sosyal  Sorumluluk  Projelerinde Is  Akislarinin

Degerlendirilmesi

Sosyal Sorumluluk Projesinin
Raporlanmasi

Sosyal Sorumluluk Projelerinin Sunumu
Sosyal Sorumluluk Projelerinin Sunumu
Sosyal Sorumluluk Projelerinin Sunumu

Tamamlanmasi ve




DERSIN ADI DIKSIYON VE DRAMA
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE e e o Kredi AKTS kredi
- T u

Kredi

2 0 2 2
DERSIN Pazarlama faaliyetlerinde etkin olarak Turk dili ve tiyatro
AMACI becerilerini nasil kullanilacagini 6gretmek.
OGRENME 1. Etkin bir"bigimde Tl'jrkgeyi !(gllanlr.

2. Sunus yontem ve tekniklerini kullanir.
CIKTILARI VE 3. Konusurken beden dilini iyi kullanir
YETERLIKLER ' 2 :

4. Konuya uygun rol yapabilir.

5. Diksiyon kurallarina uyar

Dilin olusumu
Tark dilinin tarihi yapisi

DERS[N gong%ma
ICERIGI esoim

Anlatim ve anlatim bilgisi
Etkili konusma
Drama




DERSIN ADI

HIZMET PAZARLAMASI

BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE ek e sad Kredi AKTS kredi
- T U
Kredi
2 0 2 2
) Ders, &grencinin  hizmet pazarlamasinin  konusu
DERSIN hakkinda hem madisgteriler hem de hizmet firmalarinin
AMACI bakis acilarini  kapsamli  bir anlayis saglamayi
amaclamaktadir.
1 Hizmet Pazarlama Faaliyetlerinin Belilenmesine
Katkida Bulunur _
OGRENME 2 H!zmet Pazarlamasini En lyi Sekilde Uygular
3 Hizmetlerde Pazarlama Karmasini Olusturur
CIKTILARI VE : VR o
YETERLIKLER 4 H!zmet Kalitesini Belirler ve Yonetir.
5 Hizmet Pazarlamasinda Farkli Yaklagsimlardan
Yararlanir
Hizmet Kavrami ve Hizmet Pazarlamasina Girig
Hizmet Kavrami ve Hizmet Pazarlamasina Girig
Hizmet Kavrami ve Hizmet Pazarlamasina Girig
Hizmet Kavrami ve Hizmet Pazarlamasina Girig
Hizmetlerde Pazarlama Karmasi
DERSN el Eacarong Koo
ICERIGI

Hizmetlerde Pazarlama Karmasi

Hizmet Kalitesi ve Hizmet Pazarlamasinda Farkl
Yaklasimlar
Hizmet Kalitesi ve Hizmet Pazarlamasinda Farkl
Yaklasimlar
Hizmet Kalitesi ve Hizmet Pazarlamasinda Farkl

Yaklasimlar




2.SINIF GUZ YARIYILI

DERSIN ADI PAZARLAMA ARASTIRMALARI
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE ek e ead Kredi AKTS kredi
- T U
Kredi
2 1 2,50 3
) Pazarlama arastirmasi surecinin asamalarinin

DERSIN Ogretilmesi, pazarlama  arastirmasi  faaliyetlerinin
AMACI planlanmasi, uygulanmasi ve arastirma raporunun

sunulmasina yonelik bilgi ve becerilerin gelistiriimesidir.

1 Pazarlama Arastirmasi Sirecini Tanimlayabilme
o 2 Pazarlama Problemini ve Arastirma Tasarimini
OGRENME Hazirlayabilme
CIKTILARIVE | 3 Veri Turlerini ve Veri Toplama Yontemlerini
YETERLIKLER | Siniflandirabilme

4 Verileri Analiz Yapabilme

5 Arastirma Raporu Hazirlayabilme

Pazarlama Arastirmasina Girig

Pazarlama Arastirmasi Sireci

Problemin Tanimlanmasi ve Hipotez Belirleme

Arastirma Modelleri

) Veri Turleri ve Veri Toplama Araglar (Gézlem, Deney,

DERSIN Anket) __ __
ICERIGI Ornekleme, Pazarlama Arastirmalarinda Olcme ve Olgek

Verilerin Analize Hazirlanmasi

Parametrik ve Parametrik Olmayan Analizler
Tek Degiskenli Analizler, iki Degiskenli Analizler
Cok Degiskenli Analizler

Nitel Arastirma Yontemleri

Arastirma Raporu Yazma ve Sunma




DERSIN ADI

MUSTERI ILISKILERI YONETIMi

BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE ek e ead Kredi AKTS kredi
- T U
Kredi
2 0 2 4

DERSIN Ogrenciye musteri iligkileri ile ilgili bilgi ve beceriler
AMACI kazandirmak.

1. Musteriyi tanimak.
OGRENME 2. M9§teri iliskileri yénetimini bilir.

3. Musteri randevu ve kabul programi yapmak.
CIKTILARI VE P o

i 4. Masteri iligkileri uygulamalarina katki saglar.

YETERLIKLER P e -

5. Mlsteri sikayetlerini kargilamay: bilir.

Musteri lliskilerine Giris JMisterilerle iletisim ve

Boyutlari ,Musteri Igin Deger Yaratma ve Masteri Yonlu

) Olma ,Musteri Hizmeti ve hizmet Kalitesi

DERSIN Musteri lligkilerinin Planlanmasi ve Uygulama Sureci
ICERIGI Musteri Tatmini ve Baglihgi

Musteriyi Kazanma ve Elde Tutma Programlarinin
Gelistirilmesi  ,Musteri lliskilerinin Olgiilmesi ,Orgit
Kiltir ve Musteri lligkisi ,Misteri iligkileri Uygulamalar
,Musteri Sikayet Davranisi ,Musteri Sikayetleri Yonetimi




DERSIN ADI MARKA YONETIMI
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
N Haftalik Ders Saati , ,
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
2 0 2 2
Ogrencinin, igletme amag ve stratejilerine gére, markanin
taninmasi ve duyurulmasini saglayabilmesini, marka
i konumlandirma ile satig strateji ve uygulamalarini
DERSIN . e A .
uyumlastirabilmesini, marka stratejilerini takip
AMACI . o . " L
edebilmesini ve buna uygun davranabilmesini, rakiplerin
marka stratejilerini takip ederek markaylr yeniden
yapilandirabilmesini saglamaktir.
o 1. Marka kavrami ve marka kavrami ¢evresinde olusan
OGRENME cesitli faktérleri taniyabilme
CIKTILARIVE | 2. Bitlnlesik pazarlama iletigimi ile markay tanitmak
YETERLIKLER | 3. Marka imajini giiglendirmek ve rakipleri tanimak
4. Marka kimligi olugturabilme
yeterlilikleri kazandirlacaktir.
Markalamada temel kavramlar , Markalamanin gelisimi ,
Markalarin siniflandinimasi , Marka ismini belirleme
yontemleri ve marka ismi stratejileri ,Marka ismi
) stratejileri ve marka yayma stratejileri ,Marka yerlestirme
DERSIN stratejileri, Marka kimligi ve marka konumlandirma
ICERIGI Marka imaji ve marka Kigiligi iligkisi, Marka degeri ve

pazarlama stratejileri iligkisi , TUketicilerde marka
bilinirligi ve marka ¢agrisimi ,Marka baglhgi ve gesitleri ,
Marka bagliligi yaratma ,Rakiplerin marka stratejilerini
takip ederek markayi yeniden yapilandirma ,Hizmet
sektérinde marka degeri




DERSIN ADI

PERAKENDE YONETIMi

BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE e e o Kredi AKTS kredi
- T u
Kredi
2 0 2 3

DERSIN Ogrencilerin perakende kavrami ve perakendeciligin
AMACI gelisim slrecini kavramalari
OGRENME 1 Perakendeciligin ne oldugunu bilir
CIKTILARIVE | 2 Perakendecilikle ilgili kavramlart iliskilendirir
YETERLIKLER | 3 Perakendeciligin faydalarini kavrar.

4 Perakendecililerin yonetim politikalarini kargilastirir.

Perakendecilik kavrami ve faydalari

Perakendeciligin tarihsel gelisimi

Modern perakendecilik

Magaza tlrleri

) lliskisel Pazarlama

DERSIN Perakendeciligi etkileyen i¢ ve dis faktorler
ICERIGI Ticari mal yénetimi ve magaza operasyonlari

Ticaret alani

Perakendecilikte fiyatlandirma
Perakendecilikte tutundurma
Perakendecilikte Grun yonetimi
Perakendecilikte dagitim-Tanzim teshir




DERSIN ADI ELEKTRONIK PAZARLAMA
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE artalik Zers Saat Kredi AKTS kredi
- T U
Kredi
2 0 2 2
DERSIN = o . - I
AMACI Ogrencilere e-pazarlama ile ilgili yeterlikleri kazandirmak.
L 1. E-ticaret faaliyetlerini dizenlemek.
OGRENME 2. E-ticaret faaliyetlerini uygulamak.
CIKTILARIVE | 3. Internet ile birlikte hem pazarlamada hem musteride
YETERLIKLER | meydana gelen degisiklikleri ortaya
koymak.
4. Online aligveris deneyimini gerceklestirmek.
internetin Ozellikleri ve is Diinyasi
Elektronik Ticarette !Evreler, Efsaneler ve Gergekler
Elektronik Ticarette Idari ve Teknik Adimlar
Elektronik isletmelerde Odeme Sistemleri ve Giivenlik
) Internette Pazarlama Kavrami ve Internet Ortaminda
DERSIN Pazarlama Cevresi
ICERIGI Internet Ortaminda Pazarlama Sureci

internette Pazarlama Stratejisi ve Plani
Sanal Aligveris Modelleri

internet Uzerinde Pazarlama Arastirmalari
internet Uzerinde Reklam

Elektronik Ticarette Hukuksal Diizenlemeler
Ornek Olay incelemeleri




DERSIN ADI

SATIS GUCU EGITiMi

BOLUM

PAZARLAMA

PROGRAM

PAZARLAMA

DERS
KATEGORISI

Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders

X

ON SARTLAR

SURE VE
Kredi

Haftalik D i
aftalik Ders Saati AKTS kredi

T U Kredi

3 1 3,50 4

DERSIN
AMACI

Ogrencinin, pazar ve hedef kitlenin ozelliklerine gore
meslegi ile ilgili yayinlari takip edebilmesini ve kurs ve
seminerlere katilabilmesini, paket programlari analiz
ederek isletme olanaklarina go6re satis slrecinde
kullanilan paket programlari secgebilmesine, satig
elemanlarinin oryantasyonunu, performans degerleme
sonuglarina gobére motivasyon ihtiyacini  belirleyerek
motivasyonunu saglayabilmesini, toplum ve is etiginin
gerektirdigi kurallara uygun davranarak uygulanmasini
gerceklestirerek, sosyal gelismeleri inceleyip
yorumlayabilmesini, almis oldugu egitimler ve sahip
oldugu niteliklere gore stresi ydnetebilecek ve zamani
etkin kullanabilmesini saglamaktir.

OGRENME
CIKTILARI VE
YETERLIKLER

1 Mesleki gelisim faaliyetlerini yaritmek

2 Uriin satigi ile ilgili paket programlari kullanmak
3 Birim/bdlge satis elemanlarinin mesleki gelisim
faaliyetlerini yuritmek

4 Birim/bdlge satig elemanlarini motive etmek

5 Birim/bdlge satis elemanlarinin performanslarini
degerlendirmek

6 Birim/bdlge satis elemanlarinin kariyer planlarina
yardimci olmak

7 Mesleki etik degderlerine uymak

8 Toplumsal olaylari takip etmek

9 Stres yonetmek ve zamani planlamak

DERSIN
ICERIGI

Mesledi ile ilgili yayinlar takip etmek, Kurs ve
seminerlere katilmak Satis slrecinde kullanilan paket
programlarin analizi, Satis slrecinde kullanilan paket
programlarin segimi; Satis elemanlarinin oryantasyonunu
saglamak; Satis elemanlarinin egitimini saglamak;
Calisanlarin  kongre,seminer,panel gibi faaliyetlere
katilimini  saglamak, Satis elemanlarinin motivasyon
ihtiyacini belirlemek, Satis elemanlarinin motivasyonunu
saglamak, Performans kriterlerini belirlemek ve 6lgmek,
Performans olcim sonugclarina gére gerekenleri yapmak,




DERSIN ADI

GLOBAL PAZARLAMA

BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Sec¢meli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
. Haftalik Ders Saati , .
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
2 0 2 2
DERSIN Global pazari taniyabilmesi ve pazara 6zgu pazarlama
AMACI stratejileri  geligtirebilmesine yardimci olacak bilgiyi
vermek amaclanmaktadir
1 Ulusal, Uluslararasi ve Global Pazar Kavramlarini
Ayirabilme
2 Global Pazar Cevresini Tanimlayabilme
OGRENME 3 lhracat ve Ithalat Pazarlamasi Kavramlarini
GIKTILARI VE Aciklayabilme )
YETERLIKLER 4 Global Pazarlarda Urun ve Fiyatlandirma Kararlarini
Aciklayabilme
5 Global Pazarlarda Dagitim ve Tutundurma Kararlarini
Aciklayabilme
Ulusal, ihracat, uluslararasi ve global pazarlama
Globallesme ve Global Ekonominin Genel Ozellikleri
Global Pazarlamada Cevre Kosullari (Ekonomik,
Rekabetci, Yasal, Teknolojik Cevre) Global
Pazarlamada Cevre Kosullari (Kultarel Cevre)
Global Pazarlara Girme Kararlar
DERSIN Global Pazarlarda Urun Kararlari ve Yenilik
ICERIGI Global Pazarlarda Fiyatlandirma Kararlari

Global Pazarlarda Odeme Yo&ntemleri

Global Pazarlarda Dagitim Kararlari

Global Pazarlarda Teslim Sekilleri

Global Pazarlarda Tutundurma Kararlari

Global Pazarlarda Halkla iligkiler ve Satis Promosyonlari
Kararlari




DERSIN ADI

MESLEKi YABANCI DIL |

BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
.. Haftalik Ders Saati ) )
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
2 0 2 2
; Bu derste 6grenciye temel mesleki kavram ve tanimlar ile
DERSIN A A I
temel mesleki dil bilgisi yeterliklerinin kazandiriimasi
AMACI
amaglanmigtir
OGRENME Pazarlama terimleri
CIKTILARI VE | Mesleki yabanci dil bilgisini kullanmak
YETERLIKLER | Mesleki kavram ve tanimlari kullanmak
Pazarlama terimleri, tlketici davraniglari, pazarlama
arastirmasi, ticari fuarlar
Mesleki yabanci dil yeterliklerine temel teskil edecek
genel Ingilizce bilgilerinin glncellestirilerek tekrari.
Genel pazarlama terminolojisi ve teknik terimler
DERSIN Dgnden bugl?ne pazarlama kavramlari
ICERIGI Dinden bugtine pazarlama kavramlari

Pazarlama bilgi sistemleri
Pazarlama cevresi

Pazar bdlimleme
Urtinler

Tlketici davranisglari
Reklamcihk

Ticari fuarlar




DERSIN ADI REKLAMCILIK
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
N Haftalik Ders Saati , ,
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
2 0 2 3
Ogrencinin  tutundurma elemanlarindan  «Reklamy1
DERSIN ¢agdas normlar gergevesinde analiz ederek, glinimuz
AMACI reklamcihigini anlamasini ve musteri istek ile beklentileri
dogrultusunda tanitim yapabilme becerisi kazanmasini
amaclamaktadir.
1 igletmenin reklamcilik anlayisinin gelismesine katki
saglamak.
2 Isletmenin reklam kararlarini analiz etmek.
OGRENME 3 Reklam ajanslarinin se(;.i.mini yapmak.
4 Reklam kampanyalari dizenlemek.
CIKTILARI VE 5 Isletme stratejisin n reklam ortamlari belirl k
YETERLIKLER S stratejisine uygun reklam ortamlari belirlemek.
6 Reklam 6lcima yapmak.
7 Reklam etigi konusunda duyarli olmak.
Reklamin tarihsel gelisimi, amag ve iglevlerini belirlemek;
Pazarlama bileseni olarak reklami  belirlemek;
) reklamveren ve ajans arasindaki reklam kararlarini
DERSIN belirlemek; reklam ajanslarinin tarihi, iglevi, is akisi ve
ICERIGI organizasyonunu belirlemek;reklam kampanyasi ve

asamalarini belirlemek; reklam ortamlarini ve isleyis
prensiplerini belirlemek; reklam etkinliginin
degerlendiriimesine  yardimci  olmak; reklam etigi
konusunun anlasiimasina yardimci olmak




DERSIN ADI

ARASTIRMA YONTEM VE TEKNIKLERI

BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
SURE VE Haftalik Ders Saat Kredi AKTS kredi
Kredi T U
2 0 2 3
Dersin amaci 6grencilerin bilimsel arastirma ydntemleri
DERSIN ve arastirma slrecini tanimalari, belirli bir konu hakkinda
AMACI arastirma yapabilmeleri igin gereken literatir tarama, veri
toplama, verileri degerlendirme ve rapor yazma
tekniklerini 6grenmelerini saglamaktir
1 Bilimsel arastirmanin yéntemini acgiklar
2 Arastirma strecini tanimlar
OGRENME 3 Arastirma surecinde uyulmasi gereken etik kurallari
CIKTILARI VE | acgiklar.
YETERLIKLER | 4 Literatiir taramasini yapar.
5 Veri yoplama tekniklerini kullanir.
6 Raporlama surecini 6grenir ve uygular.
Ogrencilere dersin igerigi, amaci ve hedef davraniglari ile
ilgili bilgilendirmenin yapilmasi. Bilim, bilimsel ydntem,
bilimsellik, bilimsel arastirma ve bilimsel arastirmanin
asamalari, arastirmaya dayali bilginin  nitelikleri,
arastirmada bilimsel dil ve gecerlik, guvenirlik kavramlari
hakkinda powerpoint sunum ile anlatimin yapilimasi.
Arastirma yaklagsimlarindan nicel ve nitel arastirmanin
Orneklerle anlatiimasi. Nitel ve Nicel arastirma
yaklasimlarinin karsilastiriimasi.
Aragtirma sureg ve teknikleri kapsaminda yer alan “Girig”
basliginin ele alinmasi. Problem, problem kaynaklari,
DERSIN problem secimi ve Olgltler, degisken kavraminin
ICERIGI anlatimasi.  Bilimsel  arastirmalardan  &rnekler
incelenmesi.

Arastirma streci igerisindeki “Giris” basligi altinda amacg,
Onem, varsayimlar, sinirhliklar ve tanimlar konularinin
anlatilmasi. Bilimsel arastirmalardan ornekler
incelenmesi.

Arastirma slreci igerisindeki “Yontem” bashdi altinda
verilerin toplanmasi konusunun powerpoint sunum ile
anlatilmasi. Veri kavrami, veri tlrleri, veri kaynaklari ve
veri toplama yOntemlerinden Literatir taramasi
konusunun anlatiminin yapilmasi. Bilimsel
arastirmalardan 6rnekler incelenmesi.




DERSIN ADI DIS TICARET iSLEMLERI YONETIMI
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE e e o Kredi AKTS kredi
- T u
Kredi
2 0 2 3
i Dersin amaci 6grencilere dis ticaretin dnemini ve bu
DERSIN o . . . " .
baglamda ihracat ve ithalat islemlerinin mevzuata gore
AMACI R :
yapihs sekillerini dgretmektir.
1 Dus ticaret ile ilgili kavramlari 6grenir.
2 lhracat ve ithalat yapma asamalari hakkinda bilgi
o sahibi olur.
OGRENME 3 Doviz piyasasi ile ilgili bilgi sahibi olur.
CIKTILARIVE | 4 Gumrik islemleri ve gimrik rejimi hakkinda bilgi
YETERLIKLER | sahibi olur.
5 Kambiyo ile ilgili kavramlari ve Turkiye'deki kambiyo
rejiminin dayanagini 6grenir.
6 Ulkenin dis ticaretini analiz eder ve yorumlar.
Dig ticaret ile ilgili kavramlar. _ _
Dig ticaretin igleyis mekanizmasi. Ithalat ve lhracat
yapma asamalari.
Dig Ticaret Turleri. Serbest bolgeler ve isleyisiDig
) Ticarette Fiyatlandirma. l|hracatta ve ithalatta maliyet
DERSIN hesaplari
ICERIGI GUmruk mevzuati ve gumruk iglemleri.

ithalatta ve ihracatta uygulanan giimriik islemleri.
ticarette teslim sekilleri

Dis ticarette teslim sekilleri.

Kambiyo Mevzuati

Dis ticarette 6deme sekilleri

Dis ticarette kullanilan belgeler.

Dis




DERSIN ADI GIRISIMCILIK |
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
N Haftalik Ders Saati , ,
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
1 1 1,50 3
Bu ders, girisimcilik kavramlari ve sireci hakkinda bilgi
DERSIN vermeyi, girisim firsatlarini  fark etmeyi, yeni bir
AMACI isletmenin fizibilitesini ¢ikarmay! ve pazarlama, Uretim
gibi  girisimcilik  planlarini  hazirlama  yetenegini
gelistirmeyi amaclamaktadir.
1 Girigsimcinin kim oldugunu ve kim olmadigini kavrar
2 Girigsimciligin temel kavramlarini agiklar
OGRENME 3 Gergek hayatttan érneklerle girisimciligin ¢cergevesini
cizer
$IIEI§I'1I-E"I_QQ:T(IIYEER 4 Girigsimcilik konusunun farkli yénleri ve boyutlarindan
haberdar olur
5 Girigsimcilerin kargilasacaklari sorunlar karsisinda
biling kazanir ve sorunlara ¢ézim arayabilir.
Girigsimcilik ve llgili Kavramlar Girigsimciligin - Onemi
Girisimcilik Kultirinidn Gelistiriimesi Girisimcilik Tarleri
) Girisimci  Turleri  Basarili  Girigsimcilerin ~ Ozelikleri
DERSIN Girisimcilikteki Basari ve Basarisizlik Faktorleri Girigsim
ICERIGI Kurma Sureci Fizibilite Etudindeki Arastirmalar (Genel

Cerceve) Pazar Arastirmasi Pazarlama Planinin
Hazirlanmasi Pazarlama Planinin Yazimi ve Sunumu
Uretim Arastirmasi Uretim Planinin Hazirlanmasi ve
Yazimi




2.SINIF BAHAR YARIYILI

DERSIN ADI SATIS SAHA PLANLAMASI
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
SURE VE Haftalik Ders Saat Kredi AKTS kredi
Kredi T U
2 0 2 4
Ogrenci, yapilacak isin tiri ve ozelliklerine gore kisisel
bakimini ve gunlik is planini gergeklestirebilmesini, isin
ve katilimcilarin 6zelliklerine godre toplanti gindemini
belirleyebilmesini, toplanti icin  katihmcilara  bilgi
verebilmesini, igletmenin gelecekte tahminledigi is
yukine goére ne kadar calisana ihtiyac duyacagini
ongorulmeyebilmesini, personelin izin  planlamasini
DERSIN yapabilmesini, teshir ve tanzim mekanlarini, fuar
AMACI stantlarini  dizenleyebilmesini, isin o6zelliklerine goére
gerekli olan birincil ve ikincil verileri uygun veri toplama
ydntemlerine gore toplayabilmesini ve uygun analiz
teknikleri ile analiz ederek yorumlayabilmesini, 6rgit
yapisina uygun yazili raporlari hazirlayabilmesini, Ust
ydnetime sunabilmeyi ve dosyalama arsivleme
tekniklerine  gbére  raporlarin  dosyalanmasi  ve
arsivlenmesini saglayabilecektir.
1 isiile ilgili hazirlik yapmak
3 Toplanti yapmak.
OGRENME 4 Satig elemanlarinin izin planlamasini yapmak
CIKTILARIVE | 5 Satis mekanlarini ve galisma alani diizenlemesini
YETERLIKLER | yapmak/yaptirmak
6 Raporlama icin veri toplamak ve yorumlamak
7 Rapor hazirlamak ve arsivlemek
Kisisel hazirlik yapmak, is plani yapmak, Satis
DERSIN organizasyonu igin gerekli dokumanlari hazirlamak, Satis
ICERIGI ekibi ile giinliik toplantilar ve is dagihmi yapmak; Toplanti

gundemini belirlemek; Toplanti i¢cin katilimcilara bilgi
vermek ve toplanti mekanini hazirlatmak




DERSIN ADI IHRACAT TEKNIKLERI
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
2 0 2 2
; Dersin amaci 6grencilere dis ticaretin énemini ve bu
DERSIN - . . L N
baglamda ihracat islemlerinin mevzuata goére yapilis
AMACI S .
sekillerini 6gretmektir.
1. Dis ticaret ile ilgili kavramlari 6grenir.
Ihracat yapma asamalar hakkinda bilgi sahibi
olur.
OGRENME 3. GuhrinbriukI |?Iemler| ve gumruk rejimi hakkinda bilgi
CIKTILARI VE sanibl our.

YETERLIKLER

4. Kambiyo ile ilgili kavramlari ve Turkiye'deki
kambiyo rejiminin dayanagini 6grenir.

DERSIN
ICERIGI

ihracata iliskin temel kavramlar,

teslim sekilleri,

6deme sekilleri,

glimriik islemleri,ihracatta kullanilan belgeler,
kambiyo mevzuati ve ddviz piyasasi.




DERSIN ADI SATIS YONETIMI
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
3 1 4 4
DERSIN Ogrencilere  satis  yonetimi ile ilgili yeterlikleri
AMACI kazandirmak.
1. Potansiyel misteri i¢in hazirlik yapmak.
2. Urlnu satisa hazirlamak ve satmak.
3. Satig sonrasi hizmetleri yonetmek.
OGRENME 4. Urun 6zelligine uygun satis yontemleri uygulamak.
CIKTILARI VE 5. Satis stratejisi gelistirmek.
YETERLIKLER 6. Satis tahmini yapmaya katkida bulunmak.
7. Satis gucl planlamasi yapmak
8. Birim/bdlge satis drguit yapisini olusturmak
9. Birim/bdlge satis rotasini olusturmak.
10. Birim/bdlge satis ekibinin koordinasyonunu
saglamak ve denetlemek.
Satig Yonetimi , Satig ve Saticilik Meslegi ,Satista
lletisimin RolU ,Satis Sdreci ,Musteri ltirazlar Karsilama
DERSIN ve Satis Kapama ,Satis Planlamasi ve Bltgeleme ,
ICERIGI Satig Gucu Organizasyonu ,Satig Tahmini ve Satis
Kotasi ,Satiscilarin  Secilmesi, Ucretlendiriimesi,
Egditilmesi ,Satis  Guclnin Motivasyonu ,Satiscl
Performans Degerlendirme , Satis Denetimi ve

Gelecekte Satis Meslegi




DERSIN ADI TUKETICi DAVRANISLARI
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Sec¢meli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
N Haftalik Ders Saati , ,
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
3 0 3 3
Ogrencinin, sektér ve pazar 6zelliklerine gére tiiketiciyi
taniyabilmesini; tiketici davranis modellerini ve davranis
; rollerini anlayabilmesini, pazar, rin ve mausteri
DERSIN ST - ;
AMACI Ozelliklerine goére satin alma davranisini etkileyen
faktorleri saptayabilmesini, tlketici satin alma karar
surecini degerlendirebilmesini ve tlketici satin alma
davranigini ydnetebilmesini saglamaktir
o 1 Genel tiketici davranigi hakkinda bilgi sahibi olmak
OGRENME 2 Tuketici Davranis Modellerini Bilmek
CIKTILARIVE | 3 Tuketim kiltlrinG 6grenmek
YETERLIKLER | 4 Tuketici ilgilenim 6lgimini yapabilmek
5 Satin alma karar surecini etkileyen faktorleri saptamak
Tlketiciyi  tanimak;Tlketici  davraniginin  ézellikleri;
) Tlketici davranis modelleri; Tilketim niyeti ve tlketim
DERS[N kaltart; Tuketici satin alma sireci; Tuketici karar
ICERIGI surecinin yapisi; Satin alma davraniglar;; Satin alma

davranislarini etkileyen faktorler; Tuketici iigilenimi ve
Olgiima; Taketici haklari




DERSIN ADI TEDARIK ZINCIRI YONETIMI
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
N Haftalik Ders Saati , ,
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
2 0 2 2
) Ogrencinin, satin alma ile tedarik zinciri arasindaki iliskiyi
DERSIN kavramasi, tedarik zincirinin isleyisini ve ydnetimini
AMACI o6grenerek tedarik zincirindeki uygulamalari
gerceklestirebilmesi amaglanmaktadir.
1. Tedarik zinciri kavrami ve anlamini
tanimlayabilecek
L 2. Tedarik zincirleri ile ilgili igleyisi ve bilesenlerini
OGRENME aciklayabilecek,
CIKTILARI VE 3. Tedarik zincirini ydonetebilecek yeterlikler
YETERLIKLER kazandirilacaktir.
4. Pazarlik yapma stratejilerini bilecektir.
Tedarik Zinciri Kavrami ve lliskili Kavramlar
Tedarik Zinciri Konusunun Gelisimi ve Asamalari, Satin
alma ve Tedarik Zinciri Yonetimi Arasindaki lligki
Tedarik Zincirinin  Isleyisi ve Bilesenleri, Tedarik
Zincirinde Yer Alan Katilimcilar
Tedarik Zinciri Yonetiminin Amaclari ve Tedarik Zinciri
i YOnetimi Sureci
DERSIN o LT
ICERIGI Tedarik Zinciri Yonetim Yaklagimlari

Tedarik Zinciri Stratejileri

Tedarik Zincirinde Satinalma ve Orgiitsel ligkiler
Tedarikgi iligkileri ve Yaklagimlar

Tedarikgi Ortakliklari ve isbirlikleri ve Tedarik Zincirinde
Talep Tahmini

Tedarik Zincirinde Performans Olgimii

Tedarik Zincirinde Bilgi Yonetimi

Tedarik Zincirinde Lojistigin Onemi




DERSIN ADI MESLEKI GALISMA VE SEMINER
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
N Haftalik Ders Saati , ,
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
2 2 3 4
DERSIN Ogrencinin, pazarlama ilke, teknik ve teorilerinin
AMACI uygulamali bir sekilde 6grenilmesini saglamaktir
1 Pazarlama uygulamalarina yonelik calismalari
incelemek
OGRENME 2 Pazarlama teorisinde yer alan konularin uygulamalara
GCIKTILARI VE yanslyisini analiz etmek
YETERLIKLER 3 Ozel sektdrde pazarlamanin islevini inceleyebilme
4 Farkli pazarlama yaklagsim ve tekniklerinin
uygulanigina yonelik érnekleri analiz etme
5 Grup ¢alismasi yapabilme yeterlikleri kazandirilacaktir
DERSIN Dersin islenisi ve arastirma gruplarinin
ICERIGI olusturulmasi,konu segimleri ve arastirma grubunun

sunumu ve aragtirma raporlarinin  getiriimesi ve
degerlendirme.




DERSIN ADI

YENi PAZARLAMA TEKNIKLERI

BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
SORE VE Haftalik Ders Saati Kredi AKTS kredi
- T U
Kredi
1 1 1,50 3
DERSIN Pazarlamada degisik yaklagimlari, uzmanhk konularini,
AMACI degisik pazarlama araglarini, pazarlama tdrlerini
tanitmay1 amaclamaktadir.
1 Yeni Pazarlama Tekniklerini Taniyabilme
2 Yeni Pazarlama Anlayiglarini Yorumlayabilme
OGRENME 3 Yeni Pazarlama Cevresinin Analizini Yapabilme
CIKTILARIVE | 4 Yeni Pazarlama Tekniklerinde Musteri Beklentilerini
YETERLIKLER | Karsilayabilme
5 Yeni Pazarlama Tekniklerinin Stratejilerini
Olusturabilme
Yeni Pazarlama Teknikleri Hakkinda Bilgiler
Yeni Pazarlama Teknikleri Hakkinda Bilgiler
Yeni Pazarlama Teknikleri Hakkinda Bilgiler
Gerilla Pazarlama, Mobil Pazarlama, iliskisel Pazarlama
Postmodern Pazarlama, Yesil Pazarlama, Spor
Pazarlama
Veri Tabanli Pazarlama, Nis (Gedik) Pazarlama
icsel Pazarlama, Deneyimsel Pazarlama, Adizdan Adza
DERSIN Pazarlama
ICERIGI Viral (Bulasicl) Pazarlama, Network (Ag) Pazarlama,

Etkinlik Pazarlamasi

Noéro (Beyinsel) Pazarlama, Sehir Pazarlamasi, Sosyal
Pazarlama

Kisisel Pazarlama, Deger Pazarlama, Amaca Yonelik
Pazarlama

Edlence Pazarlamasi, E-Pazarlama, Etnik Pazarlama,
Satig Noktasinda Pazarlama (Merchandising,
Promosyonel Pazarlama)




DERSIN ADI

GENEL SIGORTACILIK BILGiSI

BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISIi X
.. Haftalik Ders Saati ) )
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
2 0 3 3

DERSIN Bu dersin amaci, sigorta isletmeciligi, sigorta kavramlari ve
AMACI sigortaciligin Gnemi hakkinda genel bilgi vermektir.

Sigorta isletmelerini ve sektdrdeki rollerinin neler oldugunu bilme,
OGRENME Sigorta sektorinde kullanilan temel dokimanlari ve ne ise
CIKTILARI VE | yaradiklarini bilme diizenleyebilme,
YETERLIKLER | Sigorta sektoriindeki aracilari ve gorevlerini taniyabilme,

Sigorta hukukunu bilmek.

Genel Sigortacllik Bilgileri

Temel Sigortacilik Kavramlari

Temel Sigortacilik Kavramlari

Sigorta Tarleri

Sigorta Tarleri
DERSIN Sigortaciligin Temel Prensipleri
ICERIGI Sigorta uygulamalari

Sigorta Belgeleri

Sigorta Sirketleri

Sigorta Sirketleri

Sigorta Aracilari

Sigorta kanunu ve yonetmenligi
Sigorta pazarlamasi




DERSIN ADI MESLEKI YABANCI DiL Il
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
.. Haftalik Ders Saati ) )
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
2 0 2 3
; Bu derste 6grenciye temel mesleki kavram ve tanimlar ile
DERSIN A S I
temel mesleki dil bilgisi yeterliklerinin kazandiriimasi
AMACI
amagclanmistir..
OGRENME ; gene: pakzlarlarr;i ’E[eri.mlleri.
GIKTILARI VE : I:)enelre arrt10|t| ulerllm eri
YETERLIKLER azarlama stratejileri
4 Reklam hazirlama
DERS[N Pazarlama terimleri, tlketici davraniglari, pazarlama
ICERIGI arastirmasi, ticari fuarlar, Satis ve pazarlama  Muisteri

bulma, Pazarlama stratejisi planlama




DERSIN ADI EMLAK SEKTORUNDE YONETIM VE PAZARLAMA
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
.. Haftalik Ders Saati ) )
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
2 0 2 2

DERSIN Bu derste, emlak sektori ve emlak pazarlamasi ile ilgili
AMACI yeterliliklerin 6grenciye kazandirilmasi amaglanmistir.

1. Emlak ve emlak sektorini degerlendirebilir.
L 2. Emlak pazarlamasinin dzellik ve ilkelerini agiklayabilir.
OGRENME 3. Emlak pazarlamasinda araci igletmeleri taniyabilir.
CIKTILARIVE | 4. Emlak pazarlamasinda satig ve satig strecini
YETERLIKLER | degerlendirebilir.

5. Emlak yénetimi sirecini agiklayabilir.

Emlak Pazarlamasina iliskin Temel Kavramlar

Emlak Pazarinin Ozellikleri

Emlak Pazarinda Pazar Yapilari

Emlak Girisimciligi

Hedef Pazarin Bélimlendirilmesi
DERSIN Hedef Pazarin Bélimlendirilmesi
iQERiGi Rekabet Stratejileri, Emlak Pazarlamasi Karmasi

Emlak Bilgi Sistemi, Emlak Finansmani ve Mortgage
Sistemi

Emlak Pazarinda Tuketici Davranislari

Emlak Pazarinda Tuketici Davranislari

Emlak Pazarinda Pazarlama ve Satis Teknikleri

Emlak Pazarinda Pazarlama ve Satis Teknikleri, Emlak
Pazarlamada Etiksel Konular




DERSIN ADI

KALITE GUVENCESI VE STANDARTLARI

BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Secmeli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE aT aie e Uaa ! Kredi AKTS kredi
Kredi
2 0 2 3

DERSIN Bu derste; kalite yonetim sistemlerinin  uygulama
AMACI yeterliliklerinin kazandiriimasi amaglanmigtir
o 1 Kalite ydnetim sisteminin alt yapisini olusturmak
OGRENME 2 Kalite standartlarini uygulamak
CIKTILARIVE | 3 standart ve standartizyonu kavrayabilme
YETERLIKLER | 4 y6netim kalitesini kavrayabilme

5 cevre standartlari bilgisini aciklayabilme

Kalite yonetim sisteminin alt yapisini olusturmak. Kalite
DERSIN standartlarini uygulamak, Kalite Kavrami
ICERIGI Kalite Kavrami-Standart ve Standardizasyon

Standardin Uretim ve Hizmet Sektdriinde Onemi
Yonetim Kalitesi ve Standartlari
Cevre Standartlari




DERSIN ADI GIRISIMCILIK Il
BOLUM PAZARLAMA
PROGRAM PAZARLAMA
DERS Zorunlu Ders Meslek Dersi Sec¢meli Ders
KATEGORISI X
ON SARTLAR
Haftalik Ders Saati
SURE VE T U Kredi AKTS kredi
Kredi
1 1 1,50 3

Bu ders, girisimcilik kavramlari ve sireci hakkinda bilgi
DERSIN vermeyi, girisim firsatlarini  fark etmeyi, yeni bir
AMACI isletmenin fizibilitesini ¢ikarmay! ve pazarlama, Uretim

gibi  girisimcilik  planlarini  hazirlama  yetenegini

gelistirmeyi amaclamaktadir.

1 Kendilerine 6zgu ve farklh girisimcilik fikirlerini eleme
L tekniklerini kazanacaklar.
OGRENME 2 Degisik is kurma modellerini kavrayacaklar.
CIKTILARIVE | 3 Finansal projeksiyon olusturmayi ve temel
YETERLIKLER | varsayimlari gelistirmeyi 6grenecekler

4 Basaril uretim ve tedarik zinciri stratejilerini

olusturmayi kavrayacaklardir.

Girisimcilik ve llgili Kavramlar Girigsimciligin  Onemi

Girisimcilik Kultirinidn Gelistiriimesi Girisimcilik Tarleri

) Girisimci  Turleri  Basarili  Girigsimcilerin ~ Ozelikleri

DERSIN Girisimcilikteki Basari ve Basarisizlik Faktorleri Girigsim
ICERIGI Kurma Sureci Fizibilite Etudindeki Arastirmalar (Genel

Cerceve) Pazar Arastirmasi Pazarlama Planinin
Hazirlanmasi Pazarlama Planinin Yazimi ve Sunumu
Uretim Arastirmasi Uretim Planinin Hazirlanmasi ve
Yazimi




